
尊敬的各位嘉宾：
早上好！很高兴今天能够参加第二届中国—新加坡国际商事争议解决论坛。

【新冠疫情下稳健而富有弹性的双边关系】
新加坡和中国有着长久友好且富有韧性的经济关系。尽管新冠疫情带来挑

战，我们双边关系继续稳固向前发展，贸易和投资水平持续保持高位。两年来，
我们的经济合作关系不断深化，新加坡公司积极参与到中国的发展中，并与各行
各业的中国伙伴密切合作：

在创新和科技领域，新加坡企业发展局自 2020 年起，已经成功举办了六期
中国—新加坡全球创新联盟加速器计划，超过 50 家新加坡创新企业与来自北京、
上海、深圳的公司展开合作，探索新的实践领域。

在生活和消费服务领域，新加坡公司也积极探索与中国企业和客户建立新的
联系方式。如 2021 年中国国际进口博览会，新加坡工商联合总会率领 45 家新加
坡企业代表团参加，并且设立线上展馆，开展直播活动。

此外，许多中国企业，如腾讯、顺丰速运等也在新加坡设立了他们的东南亚
总部。我们欢迎更多企业选择新加坡作为业务平台，并借此将产品和服务推向东
南亚市场。

【时代背景下的新趋势与新机遇】
展望未来，伴随着区域全面经济伙伴关系协定（RCEP）的签署，我们期待

中新两国建立更为紧密的贸易投资关系。自 2019 年举办第一届论坛以来，世界
已经发生了深远和深刻的变化，许多企业也迎来了新的契机。我想分享三点供大
家参考：

第一，数字经济的兴起。新冠疫情以来，远程咨询、网购等线上业务增强了
企业与客户之间的黏性，数字化交易愈加普遍。传统的制造业，船舶业也在运用
技术实现流程数字化。企业有机会通过数字化连接全球市场。

在国家层面，新加坡和中国正在讨论加强数字贸易连通性的方法。如新加坡
通讯媒体发展局目前正在与深圳、重庆等城市进行合作试点项目，通过电子贸易
文件，简化审批流程，缩短交货时间，进一步加强新加坡和中国以及全球贸易网
络的数字连接。行业数字化的加速发展，也带来了相关的合规和监管要求。律师



事务所应做好充分的准备，在网络安全、数据管理等新的领域为新加坡和中国公
司提供重要的法律支持。

第二，绿色经济的增长。世界对可持续发展日益重视。新加坡计划在 2050
年前实现碳排放量从 2030 年的峰值水平减半的目标。中国也制定了 2030 年实现
碳达峰、2060 年实现碳中和的计划。新加坡和中国公司可以在绿色可持续解决
方案、绿色融资等领域展开务实合作，为碳达峰、碳中和、节能减排做贡献。

两国企业在这些领域已经进行了早期合作，如在城市解决方案层面，SP 集团
和中新广州知识城投资发展有限公司签署了协议，在广州投资运营区域供冷供热
和综合能源项目。在绿色金融方面，广州开发区控股集团有限公司也于 2022 年
1 月在新加坡和香港交易所，成功上市五年期绿色债券，为建筑物和清洁交通系
统等绿色项目融资。这些均会成为新的业务增长点。

第三，中国和东盟的贸易往来不断发展。2020 年，东盟首次超越欧盟成为中
国第一大贸易伙伴，越来越多的中国企业在东盟设立总部。新加坡的专业服务公
司可以在法规管制领域为拓展国际业务的中国企业提供支持，律师事务所也可以
利用其在东南亚的强大业务网络，包括其对当地法律、文化的熟悉来促进争议解
决。为了更好支持中国企业在东南亚业务的发展，我们也发挥了专业服务枢纽的
优势，推出了新加坡专业服务公司指南，让外国企业更清晰了解我们专业服务的
内容与生态系统。

【G2G 项目、PBC 平台与战略合作伙伴关系】
为了更好地把握上述领域带来的契机，公司可以考虑利用各种平台和合作伙

伴网络。对于希望进入中国市场的新加坡企业，可以参与我们的政府间合作项目，
如中新苏州工业园，中新天津生态城等。这些项目位于中国快速发展地区，并且
与新兴趋势息息相关，为想要进军中国的企业提供了新的平台。

此外，我们也同广东、江苏等八省建立了商业合作理事会。借助于这些平台，
企业将更好地了解各地区发展的优先要务，探索和中国当地企业合作的新领域。

战略合作伙伴关系也至关重要，新中两国一直在尝试新的方法和理念来解决
我们共同面临的挑战。新加坡企业发展局与中国贸促会，新加坡中华总商会和通
商中国等行业协会密切合作，为渴望进入双方市场的新中企业提供机会。如在
2021 年 2 月，新加坡经济发展局与新加坡企业发展局以及凯德置地、胜科等战
略合作伙伴共同发起了东南亚制造联盟倡议，通过利用东南亚各地制造工厂的地
域分布，实现优势互补，促进企业利用现有的网络生态系统来聚合人才、调动资
本、保护知识产权、推动业务发展。

综上所述，尽管全球依旧面临诸多不确定性，但中国和亚太地区仍然存在诸
多机遇。我们鼓励中新两国企业抓住机遇，建立更为紧密的合作伙伴关系。谢谢
大家！祝愿大家在此次会议上收获丰硕的成果！


